
SAP Fabric
Solution Accelerator

Der einfachste Weg von SAP S/4HANA 
zu Microsoft Fabric!
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Zielgruppe

Nutzer von SAP S/4HANA Cloud

Beschreibung

Ihr SAP ERP ist dank S/4HANA Cloud in der Cloud angekommen? Glückwunsch! Dann lassen Sie uns 
jetzt auch gemeinsam die Potenziale heben, die dort warten. 
Microsoft Fabric ist die neue Plattform für Datenanalyse und KI in der Cloud, und wird in Zukunft alle 
Power BI-Lösungen in sich aufnehmen! Lassen Sie uns beide Welten zusammenführen, indem wir die 
aktuellen Stamm- und Bewegungsdaten aus SAP holen, und mit wenigen Klicks mit 
Zusatzinformationen aus anderen Cloud-Plattformen verbinden. Ziel sind Power BI-Dashboards, die 
Ihnen endlich einen zeitnahen, verlässlichen Überblick über Ihre ERP-Welt geben. Verbinden Sie ihre 
SAP-Daten mit allem, was Sie sonst noch in der Cloud nutzen!

Einfache Anbindung an:
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Hier könnte noch ein Verweis auf die genutzten 
Technologien + Icons platziert werden … 

Module

Informationsquellen
Mehr zum SAP Fabric Solution Accelerator auch 
im Azure Marketplace unter 
https://azuremarketplace.microsoft.com/en-
us/marketplace/apps/ceterisag.sap_fabric_solut
ion_accelerator

Für Anwender, die die Dashboards des SAP 
Fabric Solution Accelerators nutzen wollen, sind 
in der Regel mindestens Power BI Pro-Lizenzen 
erforderlich.

Wir nutzen für den SAP Fabric Solution 
Accelerator eine Fabric-Kapazität, die je nach 
Nutzung monatlich Kosten in Höhe zwischen € 
180 und € 2.888 erzeugt.

www.ceteris.ag

info@ceteris.ag

+49 30 166 38 98 98

€ 12.500
Pro Modul (Vertrieb / Produktion / Finanzen)

Unser Vertriebs-Dashboard verbindet die Umsatzübersicht und den Auftragseingang aus SAP 

mit ihren Verkaufschancen z.B. aus  Microsoft Dynamics 365 und stellt sie nach Top-Kunden 

oder als regionale Verteilung dar

Produktions-Dashboard, mit Auslastungs-Auswertung, Stückzahlen und Qualitätsdaten; 

optional: Anbindung über MES-Systeme über REST-APIs

Finanz-Dashboard, mit Darstellung der wichtigsten Finanzkennzahlen aus SAP (z. B. EBITDA, 

Liquiditätskennzahlen, Cashflow). Berichte zu Gewinn- und Verlustrechnung und Bilanz, einer 

Kostenstellen- und Kostenartenanalyse und mehr. Nutzen sie diese Kennzahlen gewichtet mit 

dem Potenzial Ihrer Verkaufschancen zur Umsatzprognose!

Microsoft Dynamics 365

Salesforce

Google Analytics

Databricks

Snowflake

Workday

…und vieles, vieles mehr. 
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