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Dynamics 365 for Sales

O Hub de Vendas do Microsoft Dynamics 365 digitaliza as opera¢des e automatiza fluxos e processos para melhorar a eficiéncia dos vendedores,

entregando uma visdo 360 de oportunidades e clientes.
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Microsoft Dynamics 365 Sales

Como o Dynamics 365 pode ajudar sua organiza¢ao?

Use o Dynamics 365 Sales para manter o controle de suas contas e contatos, nutrir suas vendas, do lead ao pedido, e criar garantias de vendas.
Acelere o desempenho de sua equipe usando analises em tempo real, baseadas em dados histéricos e informacges preditivas.

Encontre todas as atividades relacionadas a um cliente ou oportunidade em um local central, permitindo que vocé tenha o contexto de que precisa para realiza
trabalho.
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Gerencie clientes e negdcios onde vocé estiver, em qualquer dispositivo (smartphone, tablet ou PC).

Abra as informagdes de vendas de outros aplicativos através da integragdo nativa com Teams, Outlook, Excel e Power Platform.

(https://bizapp.com.br/NovoSite/contato/)

Produtividade comercial e melhores taxas de conversao

O usuario pode navegar por telas interativas que, com base em modelos de pontuagdo avangados, mostram em quais oportunidades investir mais temp

quais clientes precisam de mais aten¢do e onde estdo os leads mais propensos a fechar negécios.
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Habilite ferramentas
de Digital Selling
Acdes de relacionamento, prospecgdo e engajamento executadas diretamente do Dynamics 365 através da integracdo com LinkedIn Sales Navigator.

Sincronize contatos da rede social e aumente as chances de fazer novos negécios.

Fluxos de negécios e tarefas automatizadas

A padronizagdo entrega qualidade e permite que o vendedor concentre-se nas vendas sem dedicar tempo em atividades repetitivas.
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» Scripts de vendas

* Templates de propostas e cotagdes
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A conexdo nativa entre os aplicativos de produtividade permite a analise do pipeline de vendas e atividades comerciais sem alternar telas. Construa

dashboards por regido, produtos, periodo, vendedor e escolha o melhor local para acompanhar.

Maior acuracidade e produtividade em reunides de gestao.

Uma area de trabalho completa com visdao 360

Todos os registros de relacionamento, como formularios de contatos, e-mail, reunides e telefonemas, sao exibidos na linha do tempo do cliente. A interf:

unificada entrega ao agente a mesma experiéncia, seja do desktop ou do aplicativo mével, permitindo criar ou atualizar informacées de qualquer local.
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Sobre Nos

Nossas solugdes sdo desenvolvidas através da plataforma Microsoft Business Applications, com implementagdo rapida, recursos flexiveis e baixo
custo de administracado.

Links populares

> Dynamics 365 (https://bizapp.com.br/dynamics-365/)

> Dynamics 365 Customer Service (https://bizapp.com.br/dynamics-365-customer-service/)
> Dynamics 365 Field Service (https://bizapp.com.br/dynamics-365-field-service/)

> Dynamics 365 Service (https://bizapp.com.br/dynamics-365-service/)

> Dynamics 365 Marketing (https://bizapp.com.br/dynamics-365-marketing/)

> Dynamics 365 Sales (https://bizapp.com.br/dynamics-365-sales/)

> Power BI (https://bizapp.com.br/power-bi/)

> Power Platform (https://bizapp.com.br/power-platform/)

> Suporte (https://bizapp.com.br/suporte/)

> Politica de privacidade (https://bizapp.com.br/politica-de-privacidade/)

Posts Recentes

setembro 21, 2022

Para promover a inovacgao, o foco tem que ser: CAPACITACAQ (https://bizapp.com.br/para-promover-a-inovacao-o-foco-tem-que-
7 ser-capacitacao/)
Até o final de 2022 o Brasil vai...

56 acredito vendo,

> junho 23, 2022

lwwemms Pode acreditar: IA Microsoft transforma desenhos e imagens em aplicativos. (https:/bizapp.com.br/pode-acreditar-ia-microsoft-
= transforma-desenhos-e-imagens-em-aplicativos/)
A Microsoft anunciou em um dos seus ultimos...
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