
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Complexidade, variedade e 
adaptação 
O mundo atual é cada vez mais dinâmico
padrões de consumo de ontem rapidamente
tornam defasados. É uma questão de 
sobrevivência que as empresas se adaptem cada 
vez mais às constantes mutações nas exigências 
dos clientes. 

Isto exige que as empresas não só 
dados e informações que possuem de forma a 
entender o que aconteceu no passado
consigam agregar inteligência a esses dados 
para melhor entender o futuro e tomar as 
melhores decisões estratégicas. 

É fundamental, no entanto, que essas decisões 
mantenham um mix de produtos que ao mesmo 
tempo satisfaça os clientes seja capaz de 
otimizar a receita e levar em conta toda a 
complexidade que surge ao falarmos de uma 
grande quantidade e variedade de produtos.
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Dominando esta complexidade
Para auxiliar na gestão destes desafios 
otimimização de sortimentos
visão geral do comportamento
seus produtos e de 
clientes, tornando mais 
obtenção de insights que possam ser utilizados 
para o planejamento de 

Esta análise envolve diversos 
quantidade, faturamento
produtos que são vendidos baseados nos 
históricos, com o intuito de levar à
ótima de sortimento. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Um número cada vez maior de SKUs para escolher, espaço de prateleira 
limitado, características de loja heterogêneas e a complexidade da cadeia 
de abastecimento colocam uma  pressão cada vez maior sobre os 
varejistas para obter o sortimento correto do seu m
gestão de sortimento evoluiu significativamente além de simples métricas 
de desempenho, como vendas totais ou indicadores de 
verdade, big data e análises avançadas agora permitem um entendimento 
abrangente do comportamento do cliente com o apertar de um botão.

McKinsey:https://www.mckinsey.com/~/media/mckinsey/industries/retail/how%20we%20help%20clients/big%20data%20a
nd%20advanced%20analytics/mck_retail_analytics_brochure_v10.pdf
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Dominando esta complexidade 
Para auxiliar na gestão destes desafios a 
otimimização de sortimentos fornece uma 
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, tornando mais fácil e intuitiva a 
que possam ser utilizados 

de curto e longo prazo. 

envolve diversos fatores como a 
faturamento e a variedade dos 

vendidos baseados nos dados 
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Um número cada vez maior de SKUs para escolher, espaço de prateleira 
limitado, características de loja heterogêneas e a complexidade da cadeia 

pressão cada vez maior sobre os 
varejistas para obter o sortimento correto do seu mix de produtos. A 
gestão de sortimento evoluiu significativamente além de simples métricas 
de desempenho, como vendas totais ou indicadores de turnover. Na 

e análises avançadas agora permitem um entendimento 
cliente com o apertar de um botão. 

McKinsey:https://www.mckinsey.com/~/media/mckinsey/industries/retail/how%20we%20help%20clients/big%20data%20a
nd%20advanced%20analytics/mck_retail_analytics_brochure_v10.pdf 
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Obtenha 
de   estoque   e
em   diversas
granularidades

 

Visualize r
de
de   venda   para   seus
produtos

 

Identifi
comportamento  
produtos vendidos por loja

 

Obtenha uma análise   
de   estoque   e vendas   
em   diversas 
granularidades possíveis 

Visualize recomendação   
de novas  possibilidades 
de   venda   para   seus 
produtos 

Identifique o 
comportamento  dos 
produtos vendidos por loja 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


