
Web受注・販売管理システム

ご提案事例

（お問い合わせ）

078-271-3420
info@a-zip.co.jp



EU 得意先 自社 仕入先

管理システム 手作業など

標準売価
仕入値 非表示
閲覧のみ・発注×

Webサイト

価格非表示
モード

商 品 検 索

ログイン

① フリーキーワード検索
② 段階別の絞込検索
③ キャンペーン（特売品）
④ 条件の指定

商 品 詳 細 ペ ー ジ

在 庫 確 認

カ ー ト

購 入

管理者モード商談モード

仕入入力

入金 売掛集計

請求書
納品書控
納品書

新業務フロー

Webサイト

Webサイト

標準売価
仕入値 非表示

標準売価
仕入値 表示

リアルタイム在庫数

見積入力

Web 受注取込

2

通常モード

電話・FAX注文1

売掛管理表

支払入力・締

仕入請求書

仕入納品書

買掛管理

在庫

在庫

受注入力

締請求書

請求売上入力

1

会計ソフトへ



3

24時間 受注可能

システム導入効果

入力による手間を1日「1時間」削減

Web受注システム

販売管理システム

9:00ー18:00 9時間対応

システムが増え、メンテナンス時間が2倍
打ち間違い、取込エラー、齟齬が発生

導入前

Web 受注
管理

弥生
販売 Web

導入前 導入後

24h

問合せ等の電話応対
1時間 電話回数 15回 × 2分 = 30分消費

9:00ー18:00   4時間

営業時間

導入後

売上の手入力や仕入の二度手間入力が発生

一気通貫によりメンテナンスにかかる負担を削減
打ち間違い、取込エラー、齟齬ゼロ

労務費削減

事務作業

システム管理

問合せ等の電話応対
1/3 減を推定

9:00ー18:00   1.5時間

販売
管理

約ー2.5時間
短縮

既存顧客への注文サイト宣伝活動、
新規顧客への営業に注力

システム導入効果

2
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空いた時間での
既存顧客への注文サイト宣伝活動、

新規顧客への営業が必須！

夜間（営業時間外）の売り逃し防止

6 % UP 1日50伝票に対して
約2件と想定

電話受け・対応不可による売り逃し防止

×

1 % UP 1日50伝票に対して
約0.5件と想定

顧客の利便性UPによる売上UP

2 % UP 1日50伝票に対して
約1件と想定

注文サイト特典
？ %

営業強化による
売上UP見込み

注文サイトがあれば

なければ

3 %

-3 %

システム導入効果

他社事例 －顧客数ー

・他社成功事例あり
・注文だけでなく在庫確認のため
利用する顧客も増加
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注文サイト TOPページ

会社名 大中小 問い合わせ

キャンペーン情報

カテゴリー別に
商品検索が可能

フリーキーワードで
検索も可能！
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注文サイト 商品一覧画面

メーカー、カテゴリー等
別商品へのリンク

商品画像

仕切価格を非表示にしたモードにも
ログイン時に切り替えられます。
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注文サイトから販売管理システムへデータ取込

注文サイトからの情報を
受注データとして取込
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得意先別に注文サイト記載価格を変える

得意先別に価格の掛率を
設定することができます



当ソリューション

etc…

8

当ソリューション × Microsoft 365 連携対応メリット

① 受注入力などで、受注データの変更があれば、
メール通知機能でリアルタイムにどこでも確認ができる！

② 出先でもスマホを使って、Teams上で申請内容の確認や承認可否ができる！
③ Power BIでリアルタイムにデータ分析、統計を視覚化できる！

例

例：見積入力 例：売上入力

例① 例② 例③

例：受注入力
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