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Solution D365 Sales

✓ Centralisation de données

✓ Historisation des échanges ou des actions

✓ Gestion de votre activité commerciale (opportunités/devis)

✓ Synchronisation agenda Outlook

✓ 6 tableaux de bord standard

✓ Application mobile

Challenge

➢ Optimiser la visibilité sur les informations de l’entreprise et 
l’activité commerciale.

➢ Gagner du temps dans la création de devis.

➢ Sécuriser les données clients

➢ Analyser l’activité en temps réel



Cycle de vente

ERP

ERPCRM



Gestion de Prospects / Contacts



Gestion des opportunités



Gestion des devis



Synchronisation Agenda Outlook



Gestion des tableaux de bord



Application mobile



Collaboration et partage

des informations

Suivi des performances et des 

indicateurs

Gestion complète

du cycle de vente

Bénéfices
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