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Revenue Studio 
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Contexte et enjeux
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Problème 1 : se repérer parmi les objectifs contradictoires

…et en écoulant un maximum de 
produits !

CEO CFO Achat
Supply

…oui mais tout en nous assurant de 
générer assez de cash…

Pour les prochaines soldes nous 
allons maximiser la marge ! 
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Problème 2 : atteindre l’objectif malgré de nombreuses contraintes

MERCHANDISING 

StratégiesMARGE

IMAGE DE MARQUE

Stocks

CATEGORIE 
TYPOLOGIE

STOCK EN ENTREPÔT
EN TRANSIT

EN MAGASIN

FOURNISSEURS

RÉPARTITION DU STOCK
PAR MAGASIN TAILLE

ECOULEMENT 
ONLINE - OFFLINE

ECOULEMENT 

PLUSIEURS SAISONS
(EVITER LES BIAIS LIES AUX 
EVENEMENTS PONCTUELS)
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Un petit pansement sur une grosse blessure : « l’excel de soldes » 

PROBLEME #1 

Difficulté à estimer les atterrissages de stock et financiers en 
début de soldes et pour chaque démarque

PROBLEME #2 

Difficulté à fixer un taux pour chaque référence tout en 
respectant des contraintes globales

PROBLEME #3

Seul 3-4 scenarios sont simulés
Impossible de trouver l’optimum

PROBLEME #4

Outil trop lourd qui empêche la collaboration et la gestion des 
contraintes en temps réelStress Boite 

noire Imprécision Temps 
perdu

Repartir à 
zéro
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Notre solution



La méthode Revenue Studio : trouver la meilleure combinaisons de remises 
pour chaque scenario

2. 
Intégration des 
VMH (saison en 

cours)

 1.
Calcul des 

accélérations 
historiques 

✔ Reportings sur
l’opération

✔ Export pour listing des remises et 
injection ERP

3. 
Définition des 

scenarios 
(objectifs & 
contraintes)

Phase  1 : 
Préparation
soldes

Phase 2 : 
Déploiement 
soldes

Phase 3 : 
Pendant les 
soldes

✔ Mise à jour des simulations selon 
données à jour

✔ Mise à jour des simulations selon 
données à jour

4. 
Calcul de la 

combinaison 
optimale de 

remises 
(par scenario)

5. 
Choix du 
scenario 

préféré par pays

✔ Mise à jour dynamique
des remises 

(et mises à jour des listings)

✔ Mise à jour dynamique
des remises
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GESTION DES DONNÉES
Revenue Studio repose sur une technologie révolutionnaire « no SQL », très rapide. L’import 

/ export supporte des simples fichiers Excel en « drag & drop »

Une Plateforme Data avec une UX révolutionnaire 
qui apporte jusqu’à 15% de marge et simplifie la vie des équipes

SOLVEUR 

L’optimisation permet de simuler l’ensemble des combinaisons de taux possibles 
et les taux à la référence renvoyées respectent l’ensemble des contraintes fixées

et est la meilleure liste possible permettant de remplir l’objectif fixé

SOLVEUR 

L’optimisation permet de simuler l’ensemble des combinaisons de taux possibles 
et les taux à la référence renvoyées respectent l’ensemble des contraintes fixées

UX
L’interface Revenue Studio est la plus ergonomique, la plus complète, la plus rapide et et la 

plus simple à utiliser du marché



Des gains de marge mesurés concrètement

 

Jusqu’à 15% de 
marge additionnelle 

(à écoulement constant)

Optimisation à la référence
Choix de la bonne stratégie

Challenge des règles

Expérience terrain
avec / sans Revenue Studio

Simulations 
Saisons antérieures rejoueés
avec Revenue Studio
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Démo
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Déploiement et business model



Données d’entrées pour démarrer : un simple fichier Excel exporté de la BI
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Onglet Produit : Référentiel produit et accélération
Onglet Vente : Historique de ventes par produit

Votre outil de BI

Export

Drag & drop



A partir de : 

24 mois d’engagement, prix pour 2 projets par an et 5 
utilisateurs

DES OFFRES POUR TOUS LES RETAILERS & E-COMMERCANTS

2990€ Licence
/mois 25000€Setup

tech

Déploiement technique en 1 semaine et 1 semaine d’onboarding



C’est vous qui choisissez votre niveau d’accompagnement :

Début 
du Projet

LE TEMPS ME MANQUE JE SOUHAITE MAITRISER L’OUTIL EN 
ETANT ACCOMPAGNE

JE SOUHAITE ETRE TOTALEMENT 
AUTONOME 

Les consultants Alphalyr réalisent 
pour vous la préparation des 
données : 
- Modélisation des accélérations
- Calcul optimisé de la VMH

Des ateliers de suivi 
hebdomadaire ont lieu pour 
présenter et ajuster les opérations 
commerciales

Les formateurs vous proposent des 
formations complètes et 
personnalisées à la plateforme 
Alphalyr

Les consultants accompagne vos 
équipes data et métier lors d’un 
atelier hebdomadaire de 2h : 
- Modification des exports
- Revue des modes de calculs de 

l’accélération et de la VMH

Les formateurs vous proposent des 
formations complètes et 
personnalisées à la plateforme 
Alphalyr

Un consultant reste à votre 
disposition pour répondre aux 
éventuels besoins

24 jours d’accompagnement / an 12 jours d’accompagnement / an 6 jour d’accompagnement / an
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Merci ! 



MERCI !

nicolas.fellous@alphalyr.com
Directeur Général Retail

06 77 89 85 70
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Prochaines étapes
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Nous identifions les difficultés qui vous sont propres
pour adapter notre accompagnement

• Compréhension de vos process
• Revue des stratégies habituelles 
• Collecte des ordres de grandeurs associés à la 

démarque en soldes
• Evaluation du budget

une réunion d’1h30

une restitution d’1h dans les semaines suivantes

Prochaine étape

ATELIER 

DIAGNOSTIC
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Annexes


