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Propósito da Gera:



parceiros:

anos de atuação

alguns de nossos clientes:

7
Presença

em 



Crescimento de Receita:

De 2010 a 2019

EXPANSÃO
INTERNACIONAL

Argentina, Bolívia, Chile, Colômbia, México, 

Peru,  Equador*, Paraguai* e Portugal*.

* Pipeline em implementação

275.000
pedidos efetuados por dia

R$ 16bi
Faturados na plataforma em 2019

INOVAÇÃO
12% da receita reinvestida em

DESTAQUES GERA

revendedores
operando 

no sistema

suporte 
técnico

em português
e espanhol



O PRESENTE É
OMNICHANNEL

TECNOLOGIA   |   GESTÃO   |   OPERAÇÃO 

Uma solução única 
em uma única tecnologia.

Muito além da integração total de todos os 
canais de vendas, o pensamento omnichannel 

demanda um novo modelo de gestão e 
operação, suportado por uma tecnologia que 

permita entregar uma experiência superior 
para seus clientes. 



A TECNOLOGIA



SaaS PLATAFORMA ÚNICA

Uma solução única omnichannel que possibilita 
que estratégias de vendas sejam criadas, 

executadas e geridas com autonomia, e de 
forma centralizada, garantindo a entrega de 

uma experiência única.
2020



Funcionamento

CORE

Microsegmentação e 
customização 

de ofertas

Aumentar a ativação 
e a rentabilidade da 

base de clientes através 
de incentivos e compostos 

promocionais customizados

Melhorar a performance da 
força de vendas através da 

adoção de comissionamento 
dinâmico e sofisticação do plano 

de incentivos
Gestão da Força de 

vendas

Integração dos canais 
de vendas próprios 

ou do cliente 
Gestão de canais
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OMNICANALIDADE
Aprimoramento da experiência 

de compra



A PLATAFORMA



DW

Chatbot



DW

Chatbot



Na plataforma let você configura 
e reconfigura, de forma proativa, 
todas as regras que compõem o 

modelo comercial de sua 
empresa, para você gerenciar a 

operação respondendo aos 
desafios do mercado.

Back Office let



Uma solução completa online 
para autogestão, 

comunicação, incentivos e 
monitoramento dos seus 

diferentes públicos. 

Direcione sua equipe com o 
conjunto de incentivos e 

comunicação mais adequados 
para cada público e para cada 

estratégia comercial. 

let Escritório Virtual



Escritório Virtual let | Força de Vendas

Destinado aos profissionais das 
empresas responsáveis pela gestão das 

equipes.
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let Escritório Virtual | Revendedoras

É uma ferramenta de autogestão online.
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É uma ferramenta de autogestão online.



let Escritório Virtual | Marketing de Rede

Criado para atender as especificidades do 
modelo multinível, que possibilita:



let Escritório Virtual | Marketing de Rede



E-commerce let  | Vitrine

Plataforma de e-commerce, 
inteligente e integrada aos outros 

canais de venda, totalmente 
configurável na plataforma let, que 

produz experiência de compra 
diferenciada para cada tipo de público.



E-commerce let  | Vitrine



E-commerce let | Carrinho

Checkout dos pedidos 
obedecendo as regras de 

customização de ofertas para 
cada tipo de público.



let PDV 

Uma solução online para vendas em lojas 
físicas com interface simples e intuitiva, 

que permite agilizar o atendimento, 
oferecer as promoções segmentadas no 

momento da venda, com inteligência 
omnichannel com foco no aumento do 

ticket médio.



let PDV 



let Chatbot

Ferramenta de auto atendimento 

com uso de machine learning, com 

experiência de atendimento 

personalizada, automatizada,

ágil e em real time.



DW let

Destinado para as empresas realizarem a 

extração e análise de dados e KPIs, em tempo 

real, permitindo manejá-los com uma 

ferramenta de BI.



Destinado aos atendentes das 

empresas para captar pedidos, 
tornando o atendimento mais ágil, 

segmentado e seguro.

Televendas let



let App vendas

Disrupção tecnológica proporcionando para o 
mundo off toda a riqueza de customização de 

ofertas numa visão omnichannel, o let App vendas 
inclui diversas funções como: captação de pedidos 

(off-line), validação de negociações e estoque, 
portfólio, controle de rotas, crédito, relatórios e 
indicadores, atividades de Trade Marketing, SAC 

e Mobile Device Management.
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