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 OPRESENTEE
OMNICHANNEL

Muito além da integracao total de todos os
canais de vendas, o pensamento omnichannel
demanda um novo modelo de gestao e
operacao, suportado por uma tecnologia que
permita entregar uma experiéncia superior
para seus clientes.

Uma solucao unica
em uma unica tecnologia.

TECNOLOGIA | GESTAO | OPERACAO
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Uma solucao unica omnichannel que possibilita
que estratégias de vendas sejam criadas,
wa et executadas e geridas com autonomia, e de
forma centralizada, garantindo a entrega de

2020 uma experiéncia Unica.

PLATAFORMA UNICA

& Captocho de pedido ¢« O a

Maria da Siva Benedita.. - 388.082 « ' RS 450,00 Talta Muduxs de Oliv.. «
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Melhorar a performance da
forca de vendas através da
adocao de comissionamento
dinamico e sofisticacao do plano
de incentivos

CORE

Aumentar a ativacao
e a rentabilidade da
base de clientes atraveés
de incentivos e compostos
promocionais customizados

S

Microsegmentacao e
customizacao

de ofertas
K2l :- i |
Q Integracdao dos canais
/ de vendas proprios
Gestao da Forca de Gestao de canais SLFCOCige
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Melhorar a performance da
forca de vendas através da
adocao de comissionamento
dinamico e sofisticacao do plano
de incentivos

CORE

Aumentar a ativacao
e a rentabilidade da
base de clientes atraveés
de incentivos e compostos
promocionais customizados

OMNICANALIDADE

Aprimoramento da experiéncia
de compra

Integracao dos canais
de vendas proprios
ou do cliente
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v Adm Vendas Cadasuo Marketing Atendimento Logistca Processos Financeiro Aden. Sistemas GERA GESTAO DE v

Na plataforma let vocé configura
e reconfigura, de forma proativa,
Q ree todas as regras que compoem o

0 coons | Lt modelo comercial de sua
empresa, para vocé gerenciar a
operacao respondendo aos
desafios do mercado.

Buscar pedido

% Todos 09 deeston reservados CopyrigtC Gere Hoje & terga-feira, 10 de mango de 2020, 10580 - Versdo v2.0 01538 Sarvidor PRVVMHWI2STD | 6006



let Escritério Virtual

= Home Buscar consultor Q wa proxima atualizagio: 10/12/2017 i Oomultor(o) :
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Resun

Uma solucao completa online
para autogestao,
comunicacao, incentivos e
monitoramento dos seus
diferentes publicos.

Direcione sua equipe com o
conjunto de incentivos e
comunicacao mais adequados
para cada publico e para cada
estratégia comercial.



Escritorio Virtual let | Forca de Vendas
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Foiga de vendos

meus

Destinado aos profissionais das
Meu Resumo empresas responsaveis pela gestao das
equipes.
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- Escritorio Virtual let | Forca de Vendas
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let Escritério Virtual | Revendedoras

E uma ferramenta de autogest3o online.

wa Todos o8 deenton reservados. Copyright© Gera 2020




- let Escritorio Virtual | Revendedoras

=  Home

Pedidos de Clientes

Nlovidades

Para todos os tipos de pele }ecom Luxury Watches Jewelry Made For

Resumo Geral dos Pedidos

O Hannah Barker RS 20000
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let Escritério Virtual | Marketing de Rede

Criado para atender as especificidades do
modelo multinivel, que possibilita:

Distribuidor




- let Escritério Virtual | Marketing de Rede
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E-commerce let | Vitrine

Plataforma de e-commerce,
inteligente e integrada aos outros
canais de venda, totalmente
configuravel na plataforma let, que
produz experiéncia de compra
diferenciada para cada tipo de publico.

Gosta de Novidades?
_._ Confira os Lancamentos da BRA
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- E-commerce let | Vitrine

Nome do produto

a

Nome do produto

NoOssa Marca v . e : ' | — !’
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E-commerce let | Carrinho
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| obedecendo as regras de

| customizacao de ofertas para
B o ocnecopeao y | cada tipo de publico.
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let PDV

/O @ adelesandovar Uma solucao online para vendas em lojas
| g fisicas com interface simples e intuitiva,
Q) core que permite agilizar o atendimento,
‘ Produto(s) A oferecer as promogdes segmentadas no
momento da venda, com inteligéncia
omnichannel com foco no aumento do
ticket médio.

Nome do Kit Inicio 01

S

Nome do Kit Inicio 02

CONTINUAR




let PDV

‘ Promocoes

D
=

Para voca!

romogao Linha Cab

Para seus consumidores

i Falta pouco
A para ganhar

0 P abelo
Q Promogdo Ganhe mais

yRSZUTTEE T
LI

CAnES rrpnte
Descontos Conta corrente

Cod. 720.002
Vend. 812,001,192




Lag let Chatbot

A qualquer momento vocé pode
digitar menu para retornar a este
menu

O que gostaria de fazer?

Fazer seu pedido

Ferramenta de auto atendimento e

com uso de machine learning, com S
experiéncia de atendimento
personalizada, automatizada,
agil e em real time. e ca taon:

Gostana de abrir um novo chamado.

Verificar chamados abertos
chamado aberto

Selecione um chamado para ter mais
detalhes
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Destinado para as empresas realizarem a
extracao e analise de dados e KPIs, em tempo
real, permitindo maneja-los com uma
ferramenta de BI.




Destinado aos atendentes das
empresas para captar pedidos,
tornando o atendimento mais agil,
segmentado e seguro.




Disrupcao tecnologica proporcionando para.o
mundo off toda a riqueza de customizagao de
ofertas numa visao omnichannel, o let.App vendas
incluidiversas funcoes como: captacao de pedidos
(off-line), validacao de negociacoes e estoque,
portfolio, controle de rotas, credito, relatorios e
indicadores, atividades de Trade Marketing, SAC
e Mobile Device Management.







