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Czym jest Emigo Retail?

Rozwiązanie skraca dystans w relacjach producenta 

i detalisty, umożliwiając personalizowanie ofert 

i komunikację. Intuicyjny i prosty interfejs dostępny 

jest na wielu platformach.

Innowacyjne narzędzie zakupów B2B,  
marketingu oraz komunikacji producentów 
z detalistami. 
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Społeczność Emigo Retail

Emigo Retail zmienia rynek w społeczność, łącząc 

wszystkich użytkowników na zasadach partnerstwa. To 

nowatorskie podejście odpowiada na dzisiejsze potrzeby 

kupujących - coraz bardziej świadomych, pragnących mieć 

wpływ na proces zakupowy.

Producentom daje możliwość docierania z ofertą do 

każdego    detalisty, pozwalając bezpośrednio badać zmiany 

potrzeb, oraz poprzez wygodę obsługi, budować 

długoterminową i głęboką lojalność.

zmniejszamy dystans między producentem 
a detalistą
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Stały dostęp do aplikacji możliwy jest dzięki płynnemu przechodzeniu z urządzenia na urządzenie. Zalogowany 

użytkownik, zmieniając w ciągu dnia telefon na tablet a kończąc na komputerze, cały czas obserwuje oferty, wkłada do 

koszyka niezbędne produkty i wreszcie dokonuje zamówienia. Ergonomia takiego rozwiązania jest niepodważalnym 

atutem. 

%

Wykorzystanie wielu platform (Windows, Android, iOS)
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Przepływ informacji w obu kierunkach

Wdrożenie nowego rozwiązania bez 
dodatkowych kosztów.

Elastyczne i personalizowane działania 
producenta

Dostęp do darmowych badań rynku, 
poprzez społeczność i ankiety

Przyrost ilości obsługiwanych detalistów bez 
zwiększenia jednostkowego kosztu dotarcia do 
klienta

%

Budowanie społeczności wszystkich użytkowników rynku, 
od producenta, poprzez hurtownię, sieci handlowe, aż po 
niezależnych detalistów
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“ “Buduj 
społeczność
lojalnych klientów

Integruj
wszystkich uczestników
łańcucha dostaw

Zbieraj 
informacje
bezpośrednio z rynku

Online 
self-care
pozwól klientom
działać samodzielnie

Działaj 
na uniwersalnej 
platformie
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Przyjrzyj się detalom

Podstawą przewagi konkurencyjnej jest jak najszybsze 

odpowiadanie na zmiany na rynku. Dziś jednak zmiany te 

następują stale i bardzo szybko. Aby za nimi nadążyć trzeba 

poszukiwać nowych sposobów obserwacji i wychwytywania 

najważniejszych trendów. Badania rynku są kosztowne, 

długotrwałe i w związku z szybkością zmian, mogą okazać się 

niemiarodajne.

Emigo Retail jest narzędziem, dzięki któremu informacje                            

z najodleglejszych zakątków rynku zaczną na bieżąco spływać 

do Ciebie, bez dodatkowych kosztów i wysiłku. 



Jesteś bliżej, widzisz więcej, reagujesz szybciej
Nigdy wcześniej nie miałeś możliwości przyjrzeć się tak dokładnie temu, co ma wpływ na Twoje wyniki 

Wykorzystuj zaangażowanie
klientów

Badaj rynek poprzez aktywne 
budowanie bezpośredniej 

relacji z klientem

Buduj spersonalizowane 
oferty doceniaj lojalność 

klientów

Zmniejsz koszty
pozyskiwania

zamówień

Zwiększaj 
bazę klientów

Docieraj z ofertą 
24 godziny na dobę 
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Wspieraj 
swoich przedstawicieli

Jedną z głównych bolączek utrzymania pracowników 

mobilnych jest rotacja w ich szeregach. Wiąże się to z dużymi 

kosztami szkoleń nowych ludzi, trudnością w budowaniu 

relacji z klientem, brakiem realizacji założonych celów 

sprzedażowych. Dzięki Emigo Retail możesz wspierać swoje 

mobilne szeregi, dając im nowe możliwości rozwoju. Zyskaj 

zaangażowanych, zadowolonych pracowników. 

Zmiana z handlowca w doradcę biznesowego jest nie tylko 

nobilitacją, ale pozwoli na większe urozmaicenie działań 

i budowanie mocniejszej relacji z klientami. Wszystko to 

dzięki zdjęciu akcentu ze zbierania zamówień, które teraz 

klient będzie mógł złożyć sam w dogodnej dla siebie porze. 

?!
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Więcej czasu na działania 
marketingowe

Więcej czasu na 
szczegółowe poznawanie 

oferty i produktów

Budowanie głębszych 
relacji z klientami

Obsługa większej ilości 
klientów przy mniejszych 
kosztach dotarcia

Zmiana roli z handlowca 
w menadżera regionu

Prowadzenie świadomej 
polityki cenowej



“ “Buduj 
stabilny, zaangażowany
zespół

Skróć czas
realizacji zamówień

Wspieraj
swoich przedstawicieli

Angażuj uwagę
swoich klientów

Zwiększaj
wolumen sprzedaży

Zmniejsz koszt
dotarcia do klientów

12.



Pozwól działać swoim 
klientom

Ciągłe zmiany podmiotów na rynku utrudniają ocenę potencjału. 

Jeśli pozwolisz klientom na samodzielne działania, odkryjesz ich 

możliwości oraz płynnie zaadaptujesz zmiany, jakie ich dotykają.  

Poznasz lepiej ich potrzeby, zbadasz zachowania a wszystko to 

przy minimalnym koszcie. 

Dostarcz poprzez Emigo Retail pełną ofertę, wesprzyj 

dodatkowymi opisami i zdjęciami produktów, które promujesz. 

Reaguj na pytania i nagradzaj aktywności. 

?!
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Twoi klienci zyskują nowe 
możliwości

Oferta dostępna 24 godziny na dobę na 
każdym urządzeniu

Większe wsparcie ze strony przedstawiciela

Bardziej szczegółowe informacje o produktach 
i ofertach

Dostęp do wielu ofert specjalnych i promocji

Kontrola nad zamawianymi pozycjami

Udział w programach lojalnościowych

Stały monitoring statusu realizacji 
zamówienia.

%
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Masz więcej pytań?
Zadzwoń lub napisz do nas

Napisz:
kontakt@emigoretail.pl
Zadzwoń:
tel. +48 517 353 105
Nasz adres:
Sagra Technology Sp. z o.o.
ul. Cyfrowa 4
71-441 Szczecin
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